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Værdiskabelse og transaktionsomkostninger

• Klassisk økonomisk teori om aftaleindgåelse. Hvis en parts forventede 
værdiforøgelse er mindre end transaktionsomkostningerne forbundet 
med aftaleindgåelsen, bliver aftalen ikke til noget. 

• Mulig løsning: 

• At forsøge at samordne parternes interesser 

• At nedbringe afholdte (unødige) transaktionsomkostninger, samt at 
bringe begge parter forøget værdi.
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Eksempel: OPP/OPS Vandhuset Vordingborg

• DGI Huset Vordingborg er et moderne 
mødested for kultur, idræt, uddannelse 
og erhverv der tilbyder aktiviteter og 
arrangementer for alle og for hele familien.

• Byggeri + ansvar for teknisk drift i 25 år

• Konkurrencepræget dialog som udbudsform

• Vederlag (20 t.kr- 100 t.kr.)

• Reelt partnerskab (SPV+) – ex grus + UL
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Eksempel: OPP/OPS Vandhuset Vordingborg

• Gode løsninger for alle parter (Escrow)

• Reducerer incitament til konflikt, 

cfr. ”Klassisk” AB92-entreprise

• Eksempel: X Kommune
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Konkurrencepræget dialog Sorø og Ringsted Kommune

• Udbud af vejbelysning

• Drift & anlæg

• Brede kriterier
• Innovation og drift

• Modernisering/anlæg

• Design

• Nye løsninger med garantier

• Optimeret risikobalance mellem bygherre og entreprenør 

• Kontrakt-dag
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Udbud af sundhedsydelser i Region Sjælland

• Partnerskabsaftale på sundhedsområdet i Region Sjælland

• Store konsortier – deltagelse i nydannelser (nye konsortier)

• Klassisk sundhedsydelse

• Alene konkurrence på kvalitative krav

• Simple krav og lav tærskel for deltagelse på opstartsniveau (SMV)

• OPI aftaler i Region Hovedstaden på sundhedsområdet

• Klassisk udbud i Region Hovedstaden, hvor udbudsform, proces og materiale 
var til hinder for gode løsninger fx ved forsikringskrav, som ikke var 
sædvanlige
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OPI: Offentlig-Privat Innovationssamarbejde

Innovationssamarbejde i udbudsretlig forstand: ”Forskning og 
udvikling”: 
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• Bonus programmes

• Share based incentive schemes

• MPP programmes
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